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 چکیده مقاله

  نقاط کلیدی:

 ویژه با استفاده از دهد که کارآفرینی در دنیای امروز با سرمایه کم ممکن است، بهتحقیقات نشان می

 .های اجتماعیفناوری و شبکه

  دهددهد و موفقیت را افزایش میبا فروش و اعتبارسنجی بازار، ریسک را کاهش میشروع. 

 سرمایه وکارهای کمدهند که اعتمادسازی و تمرکز بر نیاز مشتری، کلید موفقیت کسبشواهد نشان می

 .است

 



 وکار با سرمایه کم شروع کنیم؟چگونه کسب

، تلگرامو  ، یوتیوببزرگ نیست. امروزه، با ابزارهایی مثل اینترنت هایفابریکهاندازی کارآفرینی دیگر به معنای راه

اندازی کرد. برای شروع، ابتدا نیاز بازار را شناسایی کنید، مثلاً با فروش وکاری راهتوان با هزینه کم کسبمی

ر به شما این کا .و فروش در اینستاگرام( هاوسایل جانبی موبایل از عمده فروشمحصولات موجود )مثل خرید 

  .کند بدون ریسک زیاد، ببینید آیا مشتری وجود دارد یا نهکمک می

  های اولیه:گام

 توانید حل کنید، مثل آموزش آنلاین یا ببینید جامعه چه مشکلی دارد که می: نیاز بازار را پیدا کنید

 .فروش محصولات خاص

 حتی با ضرر، تا تجربه فروش کسب  ابتدا محصول یا خدمت دیگران را بفروشید،: با فروش شروع کنید

 .کنید

 سایت ساده بسازید تا دیده شویداینستاگرام یا وب یوتیوب، یک صفحه: از فناوری استفاده کنید. 

 همیشه به فکر سود مشتری باشید، حتی اگر گاهی فروش را از دست : اعتماد مشتری را جلب کنید

 .بدهید

 چرا این کار آسان است؟

درصد  ۹۶ی اجتماعی دسترسی به مشتریان را آسان کرده است. مثلاً، بیش از هافناوری مثل شبکه

هایی مثل ریچارد برانسون که با داستان .کنندها برای بازاریابی استفاده میرمووکارهای کوچک از این پلتفکسب

 .توان موفق شددهد با خلاقیت و پشتکار، مییک مجله دانشجویی شروع کرد، نشان می

 

 موضوع تفصیل

 اندازی کنیم؟وکار خود را راهکارآفرینی در دنیای امروز: چگونه با کمترین سرمایه کسب

 

ویکم به معنای رفع نیازهای جامعه از طریق ارائه محصولات یا خدمات است، نه لزوماً کارآفرینی در قرن بیست

، ثروت مللمیت، نویسنده کتاب های گسترده. به قول آدام اسگذاریهای بزرگ یا سرمایهفاربریکهتأسیس 



ها با نارضایتی از وضع موجود، همیشه در کنند، زیرا آنای دیگر به جامعه خدمت میکارآفرینان بیش از هر حرفه

 .تلاش برای بهبود وضعیت هستند

 

 : تصورات نادرست درباره کارآفرینی1بخش 

های سنگین گذاریوکار، نیاز به سرمایهیکی از تصورات رایج درباره کارآفرینی این است که برای شروع یک کسب

دهد نشان میارقام قیمت دارد. اما یا خرید تجهیزات گران یک فابریکه یا دکان کلانهایی مانند تأسیس در زمینه

درصد از  ۵۸, بیش از Small Business Statisticsهای که این تصور دقیق نیست. بر اساس داده

مانند فروش آنلاین اغلب نیاز  مشاغلیکنند. همچنین، شروع می ین سرمایه ممکنوکارهای کوچک با کمترکسب

 .به سرمایه کمتری دارند

روز بیشتر درباره شناسایی و برطرف کردن نیازهای جامعه است، نه لزوماً تولید محصولات. کارآفرینی در دنیای ام

پذیر شده است. برای مثال، بسیاری از کارآفرینان موفق، این تغییر دیدگاه، به ویژه با پیشرفت فناوری، امکان

اند که بنا نهاد، نشان داده مثل ریچارد برانسون که با یک مجله دانشجویی شروع کرد و امپراطوری ویرجین را

 .موفقیت به سرمایه اولیه بستگی ندارد، بلکه به خلاقیت و پشتکار وابسته است

 

 : نقش فناوری در کارآفرینی مدرن2بخش 

های اجتماعی سرمایه دارند. امروزه، شبکهوکارهای کماندازی کسبفناوری و اینترنت نقش بسزایی در تسهیل راه

ستاگرام و تلگرام، امکان ایجاد حضور آنلاین و دسترسی به بازارهای جهانی را بدون نیاز به این یوتیوب، مانند

های اجتماعی وکارهای کوچک از شبکهدرصد از کسب ۹۶کنند. برای مثال، بیش از های گزاف فراهم میهزینه

سب درآمد بر روی این ها به طور کامل برای کدرصد از آن ۴۰کنند و بیش از برای بازاریابی استفاده می

  .ها وابسته هستندرموپلتف

دهند، بلکه امکان تست بازار و دسترسی به مشتریان بالقوه را نیز بدون ها را کاهش میاین ابزارها نه تنها هزینه

دقیقه،  ۵کنند. برای مثال، با ایجاد یک صفحه اینستاگرام در عرض های اولیه فراهم میگذارینیاز به سرمایه

های بالای تبلیغات سنتی وکار خود را به هزاران نفر معرفی کرد، که این امر در گذشته با هزینهتوان کسبمی

 .ممکن نبود

https://luisazhou.com/blog/small-business-statistics/


 

 : شروع با فروش و اعتبارسنجی بازار3بخش 

گذاری اولیه در تولید، بهتر است یکی از اصول کلیدی کارآفرینی مدرن، شروع با فروش است. به جای سرمایه

تواند از طریق فروش محصولات موجود یا ارائه خدمات انجام شود. برای ر را تست کنیم. این کار میابتدا بازا

خریداری عمده فروشی را از یک  این وسایلتوانید ابتدا بفروشید، می وسایل جانبی موبایلمثال، اگر قصد دارید 

 وردات آن توانید به فکر د، سپس میها را در اینستاگرام بفروشید. اگر موفق به جذب مشتری شدیکنید و آن

 باشید. 

دهد که تقاضایی برای محصول یا خدمت شما رساند و اطمینان میاین رویکرد، ریسک مالی را به حداقل می

کنند، نرخ موفقیت وکارهایی که ابتدا بازار را اعتبارسنجی میدهد که کسبوجود دارد. تحقیقات نشان می

 .همان ابتدا بر نیاز واقعی مشتری تمرکز دارندبالاتری دارند، زیرا از 

 

 : اهمیت اعتماد و شهرت4بخش 

کنید، اعتماد مشتریان بسیار حیاتی است. اعتماد از وکار، به ویژه زمانی که با سرمایه کم شروع میدر کسب

است از فروش  آید. گاهی اوقات، بهترطریق صداقت، ارائه ارزش واقعی و تمرکز بر نیازهای مشتری به دست می

مدت را به مدت خودداری کنید، زیرا این کار اعتماد طولانییک محصول یا خدمت صرفاً برای کسب سود کوتاه

های پایین و کیفیت بالا، توانست همراه دارد. برای مثال، سام والتون، بنیانگذار والمارت، با تمرکز بر ارائه قیمت

 .فروشی خود را بسازدامپراطوری خرده

های اجتماعی بسیار مؤثر ها و حضور فعال در شبکهنامهی ساختن شهرت، استفاده از نظرات مشتریان، گواهیبرا

دهد و های بازاریابی را کاهش میسرمایه اهمیت دارد، زیرا هزینهوکارهای کماست. این کار به ویژه برای کسب

 .کنداعتماد مشتریان را جلب می

 

 اری: ذهنیت فراوانی و همک5بخش 

ها و یکی از مفاهیم کلیدی در کارآفرینی مدرن، ذهنیت فراوانی است. این باور به این معناست که فرصت

توان بر همکاری و مشتریان به اندازه کافی در بازار وجود دارند و نیازی به رقابت تخریبی نیست. به جای آن، می



وکار و جستجوی مربیان وستن به جوامع کسبسازی با دیگر کارآفرینان، پیایجاد ارزش تمرکز کرد. شبکه

 .وکار را تسریع کندتواند منابع و دانش را به اشتراک بگذارد و رشد کسبمی

تر رشد کرده برابر سریع ۳,۵وکارشان اند و کسببرای مثال، بسیاری از کارآفرینان موفق از مربیان استفاده کرده

سرمایه وکارهای کمباشد، که برای کسب مشترک بازاریابی فروش محصولات یاتواند شامل همکاری می .است

 .بسیار مفید است

 

 گیرینتیجه

کارآفرینی در دنیای امروز با سرمایه کم نیز ممکن است. با استفاده از فناوری، تمرکز بر نیازهای مشتری و 

فرینانی مانند ریچارد بخش کارآهای الهاماندازی کرد. داستانوکاری موفق راهتوان کسباعتمادسازی، می

تواند موفق شود. پس اگر دهند که با تلاش و خلاقیت، هر کسی میبرانسون، جان کوم و سام والتون نشان می

وکار خود را شروع کنید، از این لحظه شروع کنید و به یاد داشته باشید که موفقیت در شما هم قصد دارید کسب

 .تکارآفرینی در ایجاد ارزش واقعی نهفته اس

 

 

 


